Begofia de Blas, de La Mafia

El periodo de formacion fue basico para De Blas. “Es la princi-
pal ventaja de |a franquicia, que te ensefa a llevar el negocio”.
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Pero, al igual que les ccurre a

se Sienta a la Mesa

muchas mujeres, que en
un momento determina-
do optaron por dedicarse
a la vida familiar y a la
criznza de sus hijos,
cuando estos comienzan
a valerse por si mismes
es cuando se produce la
necesidad de recuperar
esa actividad laboral que
er su lia abandonaron.

“Lrursute  muchos
afios estuve trabajando
en una entidad bancaria.
Pero, para poder dedi-
carme a mi familia, lo de-
jé. Ahora que mis hijos
SCTL ¥a un poco mas ma-
YOTES ¥ IO Precisan tanta
atencién, yo tengo mas
tiempo libre. Por eso em-
pecé 4 idear de qué ma-
nera podiia reincorpo-
rarme al mundo laboral”,
explica.

Y asi fue como, pocoa
poco, se fue gestando la
idea de montar un nego-
cio propio. Aunque acos-
tumbrada a trabajar por
cuenta ajena desde jo-

Isabel Arrigro

ven, Begofia de Blasno se
vefa de nuevo como ern-
pleada.

El mundo de la res-
tauracién era para ella un sector
completamente desconocido
hasta que decidio incorporarse
como franquiciada a La Mafia se
Sienta a la Mesa, un concepto

de restauracién tematica espe-
cializado en gastronomia italia-
nade calidad. “La ideame gusté

‘porque no tenia nada que ver

con el estereotipo de comida
italiana gue normalmente exis-
te. La cocina de La Mafia es una
cocina mas refinada y con una
presentacion exquisita”, asegu-
ra.

Begona de Blasentrd en con-
tacto con La Mafia se Sientaz la
Mesa gracias a su maride, un
experto consultor que le hablo
de la marca y de las posibilida-
des de desarrollar este concepto
de negocio fuera de la ciudad
donde habia surgido, Zaragoza,

Ni corta ni perezosa, De Blas
se fue directamente a la capital
mafia Para CONDCer en persona
la ensena y su funcionamiento.
La idea acabé por cautivarla de-
finitivamente, y entonces co-
menzd el proceso negociador.

Puesto ‘que Madrid, para
cualquier franquicia qie se pre-
cie, es una plaza de prestigio, la
central vio con buenos ojos la
iniciativa de esta emprendedora,
v la apoyd con una participacion
en el 10% del capisal invertido.
En total, el negocio costd unos
300.000 euros —financiados con
recursps propios v endeuda-
miento, y, en una pequeiia parte,
a través de proveedores—, ade-
mas de un fondo de maniobra
inicial de 30.000 eurcs.

Begofia de Blas eligi6 la [or-



